


LEPROGRAMME

e Séance 1 - Lundi 9 septembre

LA POSTURE DU DIRIGEANT

- Passer d’une posture de dirigeant a celle de leader inspirant.
- Renforcer sa confiance, maitriser ses émotions et son énergie.

LECONTENU

8 séances, 8 thématiques,

LA STRATEGIE RESEAUX SOCIAUX des intervenants, des
- Elaborer, développer sa stratégie de positionnement sur les professionnels, des échanges,
réseaux sociaux pour améliorer son image sur le web. des mises en pratiques et de

la convivialité.

e Séance 2 - Lundi 23 septembre

e Séance 3 - Lundi 14 octobre

LA PROSPECTION COMMERCIALE

- Elaborer, développer des méthodes de prospection efficaces.
- Gagner de nouveaux clients.

e Séance 4 - Lundi 4 novembre

LIRE, COMPRENDRE SES DOCUMENTS COMPTABLES

- Lire, comprendre et interpréter son bilan et son compte de résultat.
- Jeu «Aventure Entrepreneur» de la Banque de France.

TARIFICATION

e Séance 5 - Lundi ? décembre Sur devis, uniquement.
Prises en charge possibles.

LA NEGOCIATION COMMERCIALE

- Apprendre a négocier avec ses clients, ses fournisseurs et
ses partenaires.

e Séance 6 - Lundi 16 décembre

LE PILOTAGE DE LENTREPRISE AU QUOTIDIEN

- Définir des indicateurs de gestion pertinents, simples et opérationnels.
- Mettre en place et gérer des tableaux de bord, piloter sa trésorerie.

e Séance 7 - Lundi 23 décembre

VOTRE CONTACT

LINTELLIGENCE ARTIFICIELLE ET LA PROTECTION

- Appréhender le fonctionnement des systemes d'Al et leurs impacts sur VALERIE ROBIN

les entreprises. Conseillére Service Entreprendre et

Transmettre

e Séance 8 - Lundi 30 décembre 06.30.56.98.02
valerie.robin@landes.cci.fr

TEMOIGNAGES DE CHEFS D’ENTREPRISES

- Parcours, retours d'expériences et conseils.




